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Woher Kapital 
bekommen?



Finanzierungsphasen

Seed Early Stage Expansion/
Growth

• Agentur für Arbeit
• Business Angel
• Freunde / Familie
• Förderung KfW/

Länder
• Seed Funds

• Business Angel
• Venture Capital

• Mezzanine & Debt 
Funds

• Private Equity
• Strategen
• Venture Capital

• Bankdarlehen
• Cash-Flow (Kundenum
• Kontokorrentkredit

msatz/Front-Ups, Lizenzgeebühren)



„Seed & Early Stage Finance“
mit Business Angels und VCs



Wo helfen Investoren?

• Finanzielle Unterstützung

• Fehler vermeiden

• Globale Strategie erarbeiten

• Strategische Partnerschaften abschließen

• Rekrutierung

�Firmenentwicklung/-erfolg beschleunigen



Business Angel Venture Capital

• häufig Unternehmer oder leitende 
Angestellte mit viel Erfahrung

• Investieren
• Kapital
• Know-how
• Kontakte

• in einer sehr frühen Phase
• mit geringeren Kapitalinvestitionen
• mit höherem Zeiteinsatz

• Risikokapitalgesellschaften

• Investieren
• Kapital
• Know-how
• Kontakte



Entscheidungskriterien von 
Investoren?

• EXIT-Strategie wollen / unterstützen

• Unternehmer- und Führungsqualitäten

• Ein großer potentieller Markt für „die Idee“

• Eine Spielidee die ...

• ... den Nutzer überzeugt

• ... virales Wachstum aufweist

• ... Monetarisiert

• ... langfristig den Kunden bindet

• Wettbewerbsvorteil

• Erster im Markt

• IP (geschützte Verfahren, Erfindungen, ...)



• Im Internet
• thefunded.com
• techcrunch.com
• deutsche-startups.de

• Auf Events
• Venture Lounge
• BGF

• Im Netzwerk

• PR

Wo finde ich 
Investoren?



Gründer 

Vertrag

Auswahlprozess

Coach

Investment-
manager

Businessplan einreichen /
erstes Gespräch

Komitee

PräsentationDue Dillegence

Rechtsanwälte,
Techniker,
Analysten

Prüfen
lassen



Was folgt?
Auszahlung des Kapitals meist in Tranchen 
� Meileinsteine richtig setzen

Regelmässige Gesellschafter treffen, um
• Firmenstrategie optimieren
• Aktuelle Themen zu besprechen und 

Beschlüsse zu fassen
• Budget zu definieren

Monatliche Reportings - (wichtig)
• um Investoren die Entwicklung der Firma 

aufzuzeigen
• auch wichtig für das eigene Controlling



Investoren sind ein wichtiger 
Baustein zum Erfolg.


